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Mitgliedschaft in Kooperation als Pluspunkt im Bankgespridch nutzen!

., Verbundgruppenmitglieder weisen tendentiell ein geringeres Insolvenzrisiko aufals strukturell vergleichbare nicht
kooperierende Unternehmen”, restimiert Prof. Dr. Theresia Theurl, Institut fiir Genossenschaftswesen
an der Westfilischen Wilhelms-Universitit Miinster, die Ergebnisse des von ihr geleiteten For-
schungsprojektes ‘Verbundgruppenmitgliedschaft und Risiko’ tiber die Auswirkungen der Verbund-
gruppenmitgliedschaft auf die Risikolage der Mitgliedsunternehmen.

Um wegen eines Darlehens nachzufragen, gehen viele mittelstindische Unternehmer in Zeiten von Basel II
zum Kreditsachbearbeiter ebenso gerne wie zum Zahnarzt wegen einer Wurzelbehandlung. Seit Banken
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und Sparkassen das Schubladen-Denken in Form eines ‘Rating’ zur betriebswirtschaftlichen Disziplin er-
hoben haben und fiir jeden Betrieb genau berechnen, wie hoch die Wahrscheinlichkeit ist, das entliehene
Geld inklusive Zinsen auch wieder zuriickzuerhalten, werden langjéhrige Firmenkunden zu schnéden
Bittstellern degradiert. Nicht nur, da88 es zunehmend schwieriger wird, an neue Geldmittel zu gelangen!
So mancher Mittelstandler machte bereits die unangenehme Erfahrung, dafl bestehende Kreditlinien ge-
kiirzt oder ganz gestrichen wurden. Wie nur kann ein gestandener Unternehmer dem Jiingelchen mit sei-
nen gut gegelten Haaren klar machen, daf sein Geschift oder Handwerksbetrieb mindestens ebenso finan-
zierungswiirdig ist wie so mancher Grokonzern, dem die Top-Manager aus der Kreditbranche ohne mit
der Wimper zu zucken Darlehenssummen jenseits von Gut und Bose auf Nimmerwiedersehen in das
schwarze Loch seiner Firmenkasse werfen? Manchmal sind es ganz unscheinbare Details, die dennoch ein
positives Licht auf Thre Kreditwiirdigkeit werfen. Dazu gehdrt etwa Ihre Mitgliedschaft in einer Kooperati-
on. Michael Bretz, Leiter Wirtschaftsforschung beim Verband der Vereine Creditreform, betont:
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, Die Vorteileeiner Verbundgruppenmitgliedschaft sind vielfiltig. Mit Hilfe der zentral organisierten Struktur und
des darin gebiindelten Know-hows lassen sich bessere Einkaufspreise erzielen oder auch gemeinsame Werbeaktio-
nenorganisieren. Doch im wesentlichen wird die Mitgliedschaft durch eine Verbesserung der Finanzierungsbe-
dingungen motiviert. Sowerden gefiihrdete Mitglieder etwaim genossenschaftlichen Finanzverbund iber einen be-
stehenden Sicherungsfonds alimentiert oder anstehende Insolvenzen durch Zuschiisse vereitelt. Verbundgruppen-
Manager haben bereits erkannt, ihre Mitglieder intensiver in finanzwirtschaftlichen Angelegenheiten zu beraten.
Den Unternehmen selbst ist anzuraten, bei Bankgesprichen aufbestehende Verbundgruppenzugehdrigkeit hinzu-
weisen, um die Finanzierungsbedingungen zu verbessern.”

Verschiedene Kooperationen haben darauf bereits reagiert: Sie geben ihren Mitgliedern Urkunden an die
Hand, die sie als Verbundunternehmen ausweisen und gleichzeitig die wissenschaftlich bestatigte bessere
Bonitit hervorheben. Sehr gut, denn ein solcher Hinweis von dritter Seite macht wesentlich mehr Ein-
druck, als wenn Sie selbst es erwahnen.

Fiir Sie gilt: ® Nutzen Sie alle Infos, die Ihre Position bei Kreditverhandlungen stirken. Wenn Sie
Mitglied einer Kooperation sind: @ Fragen Sie Ihre Verbundzentrale, ob sie Thnen ein solches Zertifi-
kat ausstellt und ® Legen Sie es Darlehensantrdgen und anderen Unterlagen fiir Ihre Hausbank bei.
Wenn Sie kein Mitglied einer Kooperation sind: ® Uberlegen Sie, ob die aufgelisteten Vorteile, sich ei-
ner solchen Gemeinschaft anzuschlieen, Thre Bedenken iiberwiegen ® Wagen Sie dabei mogliche
Nachteile ab, etwa da der Verbund zu straff organisiert ist und Sie beispielsweise in der Sortiments-
planung zu sehr bevormundet, aber auch eine etwaige undurchsichtige Kostenstruktur.
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